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ASIAKASTA HAASTAVA

RATKAISUMYYNTI
-VALMENNUS

Ohjelma yhdistaa asiakasymmarryksen,
vaikuttamisen ja arvolahtdisen myynnin
kaytannon tekemiseen seka tekoalyn

hyddyntamiseen teknisessa myynnissa.

Hyodyt

Opit kohtaamaan nykyajan myynnin
haasteet entista tehokkaammin.
Kehityt luotettavaksi asiantuntijaksi,
joka osaa ratkaista asiakkaan tarpeet.
Saat kdytannon keinoja, joiden avulla
vakuutat asiakkaan ja paatat kaupat
sujuvammin.

Kehitat digivalmiuksia, joilla erotut
kilpailijoista.

Sisalto

Moduuli 1: Myyntityén pelikentta:
valmistautuminen ja vaikuttavuus
Moduuli 2: Asiakkaan ymmartaminen ja
oivalluttava keskustelu

Moduuli 3: Tekoaly teknisen myynnin
ty6kaluna

Moduuli 4: Arvon perustelu ja
paatoksenteon johtaminen

Teknisen Kaupan Liitto ry
Etelaranta 10, 00130 HELSINKI

Ajankohta ja paikka
4 valmennuspaivaa (klo 9-16)
14.4.,27.4.,26.5.ja 1.6.2026
Tapahtumatalo BANK

Unioninkatu 20, 00130 Helsinki

Hinta

Valmennuskokonaisuus yhdistyksen
jasenyrityksille 2200 € + alv / hlg,
muille 2800 € + alv / hl6

Lisaksi veloitetaan kokoustarjoilut 225 €
+ alv / hlo, sis. aamiainen, lounas ja
iltapaivakahvi neljana paivana.

Lisatietoja
Koordinaattori: Susanna Lundahl
(09) 6824 130, susanna.lundahl@tekninen.fi

Johtava asiantuntija: Lauri Leskinen
0440911 067, lauri.leskinen@tekninen.fi

Toteutamme valmennusohjelman
yhteisty6ssa Rastor-instituutin kanssa.

ILMOITTAUDU



https://crm.tekninen.fi/TKLKotisivulomakkeet/ohjausIlmoLomakkeeseen.ashx?t=5135

