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ASIAKASTA HAASTAVA

RATKAISUMYYNTI
-VALMENNUS

Tekniselle kaupalle raataloity valmennus tarjoaa
konkreettisia tydkaluja, joilla myynti ja asiakas-

ymmarrys nousevat uudelle tasolle. Onko aika

kehittaa tiiminne ratkaisumyynnin osaamista ja

tuoda lisaa arvoa asiakkaillenne?

Hyodyt

Opit kohtaamaan nykyajan myynnin
haasteet entista tehokkaammin.
Kehityt luotettavaksi asiantuntijaksi,
joka osaa ratkaista asiakkaan tarpeet.
Saat kdytannon keinoja, joiden avulla
vakuutat asiakkaan ja paatat kaupat
sujuvammin.

Kehitat digivalmiuksia, joilla erotut
kilpailijoista.

Sisalto

Moduuli 1: Ratkaisumyynti ja
ammattimainen valmistautuminen
Moduuli 2: Asiakkaan aani ja rakentava
haastaminen

Moduuli 3: Mina vaikuttajana

Moduuli 4: Ratkaisun esittaminen ja
hyodyn argumentointi seka asiakkaan
vakuuttaminen

Teknisen Kaupan Liitto ry
Etelaranta 10, 00130 HELSINKI
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Ajankohta ja paikka
4 valmennuspaivaa (klo 9-16)
18.9.,21.10.,,11.11.ja16.12.2025
Tapahtumatalo BANK

Unioninkatu 20, 00130 Helsinki

Hinta

Valmennuskokonaisuus yhdistyksen
jasenyrityksille 2200 € + alv / hlg,
muille 2800 € + alv / hl6

Lisaksi veloitetaan kokoustarjoilut 225 €
+alv / hl6 (sis. aamiainen, lounas ja
iltapaivakahvi neljana paivana).

Lisatietoja
Koordinaattori: Susanna Lundahl
(09) 6824 130, susanna.lundahl@tekninen.fi

Johtava asiantuntija: Lauri Leskinen
0440911 067, lauri.leskinen@tekninen.fi

Toteutamme valmennusohjelman
yhteistydssa Verona Consultingin kanssa.

Ilmoittaudu tasta:
bit.ly/3H7rzpb



http://crm.tekninen.fi/TKLKotisivulomakkeet/tilaisuus_ilmoittaudu_short.aspx?t=5086

